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                ChatGPT 助力 1 天启动跨境电商外贸独立站

                
1.0使用技巧
基本方法论
1.阐述背景B（Background）：说明业务细节，提供充足信息
2.定义目标 O（Objectives)：我们希望实现什么目的
3.定义关键结果R（key Result)：我要具体实现什么效果
4.试验并调整，进行改进E（Evolve）：提出问题，改进回答，持续训练
示范：背景+目标+结果


使用技巧和注意事项
1.考虑语言因素，中文的输出速度不如英文，理论上中文的数据量也是不如英文的，所以同一个问题可以使用中、英文不同的输入方式来查看效果。
2.如果写到一半就停止了，可以输入“继续写”，它就会继续输出内容。
3.看不懂回答的话可以在提问的时候加上一句：输出回答时附上中文翻译。
4.如果涉及到具体的数据可能会出现不准确的情况。
 
三种能够改进回答的方法
1.改进prompt（提示词）：从输出的回答中看到问题，不停更新并迭代 prompt
2.改进答案：在连续的对话中指正chatGPT答案缺点，提出新的要求
3.尝试在prompt不变的情况下，连续多次输入问题，输出多次结果，从中寻找想要的答案
上面三种方法可以自由组合，以便实现更好的效果。
在重要的思考或者决策上面，尽量用GPT4，更聪明。




2.0选品


使用 ChatGPT 进行选品的思路


		关键词搜索：ChatGPT可以通过关键词搜索相关的产品，可以根据需求输入关键词，例如“跨境电商独立站选品”、“流行产品”等等。ChatGPT将搜索与关键词相关的产品，并提供相关建议和推荐。



		趋势分析：ChatGPT可以通过分析市场趋势和数据，提供有关当前和未来流行的产品的建议和推荐。例如，如果正在寻找热门产品，可以询问ChatGPT最近的市场趋势和哪些产品最受欢迎，以便确定选品方向。




		相似产品推荐：ChatGPT可以通过分析相似产品的销售数据和客户反馈，推荐类似的产品。例如，如果正在销售某个品类的产品，可以询问ChatGPT类似的产品或与此类产品相关的产品，以便扩大的产品线。



		客户反馈：ChatGPT可以通过分析客户的反馈和评论，提供关于产品质量和满意度的建议和反馈。例如，如果有一个产品线，但客户的反馈并不好，可以询问ChatGPT有关如何改进或更换产品的建议。


		竞争对手分析：ChatGPT可以通过分析竞争对手的产品和策略，提供有关如何区分产品和服务的建议和推荐。例如，如果竞争对手提供类似的产品，可以询问ChatGPT如何在品质、价格、服务等方面与竞争对手区分开来。






实操流程


产品推荐

现在你是一名跨境独立站选品人员，你需要根据我的要求，选出合适的产品并撰写选品调研报告，报告中应包含你推荐这个产品的原因，优缺点，潜在风险，市场规模，消费人群画像等等。现在请推荐一些适合春季在英国地区进行销售的产品。要求：这个产品更适合在独立站销售而不是在亚马逊等平台销售。有较高的利润率和较少的竞争对手。


竞品调研

请给我这个产品的有关竞争对手的网站，并告诉我他们的优缺点。同时假设我们要销售这个产品，那么我们要做出的差异化的点在哪里？提炼出这个产品独一无二的卖点。我们应该如何用最低的成本打开市场，可以告诉我你的每一步的思考过程。




产品趋势、品类建议、销售策略


现在你是一名网站的负责人，我们要在英国地区通过跨境电商网站销售手工制作天然蜂蜜肥皂。对于这个产品你有什么好的款式或者产品的建议吗？从长期趋势来说，这个市场是上升的还是下降的？在进行这个产品销售时，有什么类似的产品建议、能够搭配一起销售的产品建议或者销售策略吗？










3.0建站


网站取名
现在你是一名网站的负责人，我们要在英国销售手工制作天然蜂蜜肥皂。你需要想五个网站的名字，同时这个网站名字的.com域名未被注册。



制作主页
现在你是一名网站的设计人员，我们要设计一个面向英国地区的，销售手工制作天然蜂蜜肥皂的电商网站。请告诉我网站的主页设计，要包含设计的结构，图片，按钮，文字的位置，具体的文案，按钮的文字，什么样的图片等等，要具体到这个页面的每一个细节，使得我们能够根据你的这个设计框架直接来设计网站。注意，如果有涉及文案部分，请用英文输出，并附上中文翻译。






制作产品页
现在你是一名网站的设计人员，我们要设计一个面向英国地区的，销售手工制作天然蜂蜜肥皂的电商网站。我们已经成功设计了网站的主页，现在我们制作了产品购买页面。请设计一个产品购买页面的框架，要包含设计的结构，图片，按钮，文字的位置，具体的文案，按钮的文字，什么样的图片等等，要具体到这个页面的每一个细节，使得我们能够根据你的这个设计框架直接来设计网站。注意，如果有涉及文案部分，请用英文输出，并附上中文翻译。






制作“关于我们”页面/品牌故事页面
现在你是一名网站的负责人，我们要在英国销售手工制作天然蜂蜜肥皂。我们网站的名字是TheHiveSoap。写一份该产品的品牌故事，要有数字，日期和饱满的故事细节。用英文写，同时翻译成中文。




思路扩展：根据上面的步骤，也可以制作出：联系我们、隐私政策、退换货政策等页面，还制作一个可以查询物流单号的 html 代码的页面
4.0引流


一、广告引流
广告策略


分析投放哪个广告更好

现在你是一名网站的负责人，我们要在英国销售手工制作天然蜂蜜肥皂。我们的网站已经搭建好了，我们现在要进行广告投放。请告诉我我应该选择什么渠道进行广告投放，是facebook还是谷歌还是tiktok还是Twitter等。哪个渠道最适合这个产品，哪个渠道的投放成本比较低且潜在的收益更高。



广告文案


写广告文案

现在你是一名网站的广告投放负责人，我们要在英国销售手工制作天然蜂蜜肥皂。我们的网站已经搭建好了，我们现在要进行谷歌和facebook广告投放。请帮我写出5条谷歌广告的标题和广告描述，写出5条facebook广告的标题和描述。字符数要符合谷歌和facebook的广告标准。用英文写广告语并附上中文翻译。





用户分析


用户画像

现在你是一名网站的广告投放负责人，我们要在英国销售手工制作天然蜂蜜肥皂。我们现在要进行facebook广告投放。请帮我写出产品的潜在用户画像，并且告诉我在facebook的兴趣分类里面，什么类型的用户更有可能购买我们的产品。


广告优化


广告投放过程中的优化建议，问题解答

比如：我的facebook的cpm过高，有什么优化建议？
现在你是一名网站的广告投放负责人，我们要在英国销售手工制作天然蜂蜜肥皂。我们正在进行facebook的广告投放，但是我们发现facebook的cpm过高，有什么优化建议？


再举个例子：facebook 复制广告组的问题

现在你是一名 facebook的广告投手,现在我有一个广告系列，这个系列下有一个 facebook的广告组跑得很好,投入产出比是3,为了更好地实现盈利的目的,我能否直接复制一个一样的广告组继跑？会有什么影响吗?


二、SEO 引流
文案优化


网页H1标题

现在你是一名网站的文案负责人，我们要在英国销售手工制作的天然蜂蜜肥皂，我们网站的名字是TheHiveSoap，为网站的主页写一个 h1 标题，要包含Honey soap关键词，用中英文分布输出内容。


网页描述

现在你是一名网站的文案负责人，我们要在英国销售手工制作的天然蜂蜜肥皂，我们网站的名字是TheHiveSoap，为网站的主页写一个网站的主页描述，要包含Honey soap关键词，总字符数控制在 250 字以内。并翻译成中文。


内容创作


搜集内容

现在你是一名网站的内容负责人，我们要在英国销售手工制作天然蜂蜜肥皂，我们网站的名字是TheHiveSoap。你需要为我们搜集10个用户可能感兴趣的内容主题，用英文输出内容主题，并附上中文翻译。





写文章框架

现在你是一名网站的内容负责人，我们要在英国销售手工制作的天然蜂蜜肥皂，我们网站的名字是TheHiveSoap。请以The Benefits of Honey Soap for Sensitive Skin为主题，写一篇文章的框架，用英文输出内容主题，并附上中文翻译。




写内容

现在你是一名网站的内容负责人，我们要在英国销售手工制作的天然蜂蜜肥皂，我们网站的名字是TheHiveSoap。请以The Benefits of Honey Soap for Sensitive Skin为主题，写一篇字数不少于800字的英文文章。文章的框架请参考：




外链建设



现在你是一名网站的运营负责人，我们要在英国销售手工制作天然蜂蜜肥皂，我们的网站名称是TheHiveSoap。帮我找到10个能够在英国地区做local外链的网站。


操作流程

具体说下怎么在Yelp上面制作local外链，写下每一个步骤。


语言翻译



对于多语言站点，提供更好的翻译支持。比如日语，韩语，德语，法语等语言的地道翻译。

现在你是一名网站的翻译负责人，我们要在英国销售手工制作天然蜂蜜肥皂。我会在接下来的对话中直接输入内容，你要在回答中直接把我输入的内容翻译成法语，语言要符合法语的习惯。不要做任何多余解释。明白的话回复666






三、内容营销
1. 社交媒体


写Instagram、Twitter的帖子

现在你是一名网站的营销负责人，我们要在英国销售手工制作天然蜂蜜肥皂。我们的网站名称是TheHiveSoap。请给我写1条在Instagram上的帖子内容，内容中可以适当使用emoji表情，帖子的结尾用#关键词# 的形式附上3个与帖文和网站主题相关的关键词。


2. 论坛


写论坛帖文

现在你是一名网站的营销负责人，我们要在英国销售手工制作天然蜂蜜肥皂。我们的网站名称是TheHiveSoap。请给我写1条要发布在reddit论坛上的帖子。帖子内容要有价值，用户看了不会反感，同时要在文中或者结尾处加入对我们产品的宣传，促使用户下单。用英文输出内容并附上中文翻译。


3. 思路发散


同样的操作方法，也可以运用到其他平台，如Pinterest、quora、TikTok（选题、写视频脚本）等。
5.0总结




1.ChatGPT3.5很强大，但4.0比3.5更强大，至少聪明 10 倍。
简单的内容可以让3.5创作，复杂重要的内容可以让 4.0 创作。因为目前 4.0有问答次数限制，3.5无限制。




2.ChatGPT有字数限制，如果有很多的内容要让ChatGPT整理并分析怎么办？
整理到word文档，然后转成pdf格式，发到这个网站：chatpdf.com
可以帮助提炼出长文中的内容，或者依据长文中的内容进行回答




3.一些替代性产品
notion AI：更便宜，国内网络可用。

Claude：由open ai 的部分创始人团队开发，因不满 openai 为微软服务做的新工具。


new bing：可以联网，输入一些链接可以进行简单的分析，不过暂时也有不准确的问题。
new bing 和 ChatGPT 相结合，一个爬取网页数据，一个根据数据进一步加工分析
ChatGPT 比 new bing 要好用，new bing 更注重的是数据的可靠性。


国内的工具：文心一言，阿里的通义千问，华为盘古AI大模型。
类似的产品会越来越多，我们只要熟练掌握一两个。


4.ChatGPT等文字AI的弊端
对于准确的数据，文献等可能会出现数据不准确或者胡编乱造的情况，所以重要的数据要自己核对一遍。
创造内容很不错，但是如果要求内容的真实性则目前无法完全解决。




5.多种AI结合后的爆炸效应
通用的绘画AI 工具：
Midjourney（需要充值使用）
Stable Diffusion（开源，需要部署服务器）
利用 Midjourney生成产品的模特图



总结：AI 虽然无法完全代替模特+摄影师的模式，但是已经能实现百分之六七十的效果，实现更好的效果只是时间问题。对于我们来说，如果是普通产品，我们利用这些方式制作相关图片的成本将大大降低。




文字AI（生成话题，内容，脚本）+绘画AI（制作画面）+配音AI（制作声音）+视频生成AI（主播画面）=0脑力的视频创作


一些AI工具合集网站
17yongai.com
www.aitoolist.cn
ai-bot.cn
aihub.cn
ainav.cn
hayo.com
 


6.其他平台的应用？


一、利用 chatgpt 给亚马逊写产品描述的两个方向：
直接让 chatgpt 写产品描述，做一些适当要求
找到优秀同行的 listing（比如安克），让 chatgpt 先提炼这些 listing 的结构特点，然后再要求按照这种写法为我们的产品写一份类似的 listing。


二、利用 chatgpt 分析亚马逊产品的评价，分析客户的需求，分析差评的原因，从而找出差异化或者优化的方向。也可以使用相关内置了 chatgpt 功能的插件（比如 ChatGPT for Amazon）
7.对待 AI 的态度


全面拥抱AI是我们每个人不得不做的选择。
让 AI 为我们所用，成为我们提高工作效率的工具。


1. 淘汰人的不是AI，而是使用AI的人。


2. 以后不会用AI工具的人就像不会使用工具进行劳作的人。

3.AI能够在单一的维度方面帮助我们，但是在战略等需要从多维度进行判断和选择的，最终还是靠我们自己，这也是AI越发展之后，我们真正的价值所在。


其它相关推荐：
1、无需等待 一键注册ChatGPT
2、一键部署！1分钟拥有你自己的 ChatGPT网站，回答速度飞快！秒回
3、ChatGPT账号申请，3分钟搞定
4、ChatGPT注册需要的手机号推荐
5、手把手教你 chatGPT 使用和注册

            


            

            



    上一篇：手把手教你 chatGPT 使用和注册

    下一篇：基于GPT-4的 IDEA 神仙插件，无需魔法，亲测好用！
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        历史上的今天

        1895年3月22日，人类历史上第一部电影《工厂大门》首映。该片为法国导演路易斯·卢米埃尔所导的短片，放映场所则是在一家咖啡厅。 
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